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Unser Workshop eignet sich fur Unternehmen, die derzeit
noch nicht genau wissen, welchen Weg Sie zukinftig mit
der SAP gehen méchten. Die Moglichkeiten erscheinen
unendlich! Gemeinsam erdrtern wir die Optionen, wie Sie
Ihr Unternehmen zum Thema SAP Landschaft zukunfts-
orientiert aufstellen. Ziel ist es lhre Unsicherheiten und
Fragen durch unsere erfahrenen Experten aus der Welt zu
schaffen. Die Compliance Risiken werden zielgerichtet und
ergebnisorientiert durchleuchtet, um Ihr Unternehmen fur
die Verhandlungen mit der SAP optimal vorzubereiten.
Durch unsere Expertise und das Benchmarking kénnen wir
Ihre SAP-Softwarevertréige, SAP-Dienstleistungsvertrdge
und der Einkaufskonditionen aus einem voéllig anderen
Blickwinkel, unabhdéngig beurteilen und Ihnen eine Ein-

schdatzung daruber geben, welches Einsparpotenzial vor-

liegt.

Geplante Inhalte des Workshops: VO R B E R E I T U N G,

¢ Analyse der IST-Situation im Hinblick auf den aktuellen

SAP Bestand WORKSHOP,
* Aufzeigen von Lizenzrisiken (z.B. Indirekte Nutzung) N A C H B E R E IT U N G

« Uberpriufung, ob Uber- oder/und Unterlizenzierung vorliegt

« Vorstellung des neuen Lizenzierungsmodells fir SAP Wir bereiten den Workshop, auf Basis der In-

. formationen, die sie uns im Vorhinein zur Verfligung
S/4HANA und Abgleich zum ECC-Modell . e
stellen, vor und im Anschluss erhalten Sie die

* Vorstellung SAP S/4HANA Contract Conversion Workshopunterlagen vollstdndig aufbereitet. Damit

* Vorstellung SAP Cloud Lésungen haben wir gemeinsam fir Sie die Basis geschaffen,
(u.a. SAP Business Technology Platform) auf der Sie lhre Verhandlungen mit der SAP starten
¢ Cloud Lésung RISE with SAP und Differenzierung Privat vs. konnen. Dabei konnen wir Sie gerne mit unserem

Expertenteam begleiten, um lhre Verhandlungsziele

Public Cloud .
ZuU erreichen.

Die Workshopinhalte kénnen individuell an Ihre Anforder- Preis inkl. Vor- und Nachbereitung: 9.500,- €
ungen angepasst werden. Bei Beauftragung der Phase Il wird der Preis des

Workshops vollstéindig angerechnet.
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Da die Uberprufung der SAP Softwarevertrége, SAP-Dienst-
leistungsvertrdge und der Einkaufskonditionen, bereits im
Workshop stattgefunden haben, ist der Grundstein fur eine
erfolgreiche Einkaufsverhandlung gelegt. Nach der Erstellung
eines Verhandlungsteams kénnen gemeinsame Verhand-
lungsziele gesteckt werden. Die Zielsetzung ist es, ein
Lizenzmodell zu erarbeiten und mit der SAP zu verhandeln,
welches den zuklnftigen Herausforderungen Rechnung
trdgt. Weiterhin sind die Vereinheitlichung von Vertrags-
laufzeiten und die BerUcksichtigung eines umfénglichen
Swap-Rechtes Bestandteil unserer Verhandlungsziele, um

ausreichend Flexibilitat fUr den Kunden zu schaffen.

ZIELGERICHTET,
IM KLAREN KONSENS

Weitere Inhalte der Einkaufsverhandlungen:
e Strategieentwicklung und Verhandlungsvorbereitung

e Evaluierung eines kreativen Lizenzmodells gegebenenfalls unter Bertcksichtigung einer neuen Metrik

Evaluierung einer SAP S/4HANA Contract Conversion und/oder der Cloud Lésung RISE with SAP

Management Summary | Permanente Abstimmung der Verhandlungsergebnisse

e Erérterung der Handlungsempfehlungen fur die Optimierung der Einkaufskonditionen und Supportkosten

Erarbeitung einer perspektivischen, verbindlichen und klaren Regelung zum Thema ,indirekte Nutzung / Digital Access”

* Verbesserte Sichtbarkeit und Erweiterung des Netzwerks innerhalb der SAP

Evaluierung einer neuen gemeinsamen strategischen Ausrichtung zwischen Kunde und SAP SE

RegelmdRige Abstimmungsmeetings zwischen allen Projektbeteiligten

Abstimmung individueller Vertragsinhalte mit Inrem Juristen, falls erforderlich

e Uberprufung der final verhandelten Vertréige vor Vertragsunterzeichnung

Die Inhalte und Ziele der Einkaufsverhandlungen kénnen individuell um lhre Anforderungen erweitert werden.

Preis inkl. aufbereiteter Management Summarys: E rfol gsa bhéan g ig es Honorar
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